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12 CONSEJOS PARA COMPRAR TU VIVIENDA SIN ERRORES
(Y SIN QUE TE TOMEN EL PELO)

C EMPEZAR ——> )

BUILDING 360°

CONSULTORA INMOBILIARIA



BUSGA TU VIDA FUTURA (V_~

ANTES DE VER VIVIENDAS, DEFINE TU PROYECTO DE VIDA:

-¢VAS A CRECER EN FAMILIA? ¢ TELETRABAJAS?
-¢,PLANEAS VENDER EN 10 ANOS?

EN NEXO HOGAR TE AYUDAMOS A DISENAR TU PROYECTO,
NO SOLO A BUSCAR CASAS.
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HIPOTECA, AHORROS, GASTOS ADICIONALES (ITP, NOTARIA,
TASACION...).

OFRECEMOS ANALISIS FINANCIERO GRATUITO Y TE
ACOMPANAMOS EN LA BUSQUEDA DE FINANCIACION.
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HOUSE-SEARCHING CHECKLIST

-rl IIGH-PRIORITY PRIORITIES-

L~ Location L Homberidens

 Location S.eaching.
" Budget *" Foglones | Sathool

L Size L~ Ilulder Districs

L Size, Amenities and " House-Hlldeh Leaiming &
darches Prioverage

L~ Amenities & -olge L Pakel rodurit’s

VIVIENDR IDEAL ENISTE...
I SABES RENUNCIAR CON
INTELIGENCIA

EL 100% PERFE@TO NO EXISTE. PRIORIZA LO QUE NO ES
NEGOCIABLE Y SE FLEXIBLE EN LO DEMAS.

TE GUIAMOS PARA QUE TOMES DECISIONES REALISTAS Y
ALINEADAS CON TUS PRIORIDADES.
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ESTRATEGIA

IR A VER CASAS SIN SABER LO QUE BUSCAS
ES PERDER TIEMPO Y DESGASTARTE.

PREPARAMOS VISITAS PRESELECCIONADAS
SEGUN TU PERFIL Y NECESIDADES REALES.
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MUCHAS VECES OCULTAN DEFECTOS O CREAN EXPECTATIVAS
IRREALES. LA VISITA FISICA ES CLAVE.




- <ELENTORNO—
= WALE TANTO
e GOMO LA GASA

| RUIDO, TRAFICO, SERVICIOS, VECINOS, ZONAS
') < VERDES... A VECES EL BARRIO PESA MAS QUE
- LA VIVIENDA.

TE DAMOS UN INFORME DE ENTORNO Y VALOR
é ﬂ\ DE REVENTA ANTES DE TOMAR DECISIONES.
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NO AGEPTES
CONDIGIONES
IN REVISAR LA

ALGUNOS CONTRATOS
OCULTAN TRAMPAS, SOBRE
TODO S| COMPRAS SIN
ASESORAMIENTO.

EN NEXO HOGAR REVISAMOS
CADA DOCUMENTO CONTIGO.
NADA SE FIRMA SIN
SEGURIDAD.
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NEGOGIAR NO ES
PEI]IH !lNl\ REBAJA

14“ SABER EL PRECIO REAL DE
| MERCADO, DETECTAR
PUNTOS DEBILES DEL
INMUEBLE Y APORTAR
RAZONES SON CLAVES.

NEGOCIAMOS POR Tl DESDE
LA ESTRATEGIA, NO DESDE LA
IMPROVISACION.




UNA BUENA (f)PbRTUNlDAD POR INDECISION.

TE AYUDAMOS A DETECTAR CUANDO UNA VIVIENDA LO
MERECE Y CUANDO NO.

i
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SE PUEDE CAMBIAR. DISTRIBUCION, ORIENTACION,
ESTRUCTURA... TENLO CLARO ANTES DE COMPRAR.

CONTAMOS CON TECNICOS Y ARQUITECTOS PARA EVALUAR
REFORMAS DESDE EL PRINCIPIO.

i




EN GUANTO PODRIAS

A VECES COMPVRAS BARATO PERO EN UNA ZONA QUE NO SE
REVALORIZA. NO TE HIPOTEQUES EN UN CALLEJON SIN SALIDA.

TE DAMOS UNA ESTIMACION REALISTA DE REVENTAY
RENTABILIDAD FUTURA.
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ES TU RED DE SEGURI

UN ERROR EN LA COMPRA PUEDE COSTARTE
MILES DE EUROS O ANOS DE FRUSTRACION.

TU AGENTE NEXO HOGAR PROTEGE TU
INVERSION CON EXPERIENCIA, DATOS Y
HUMANIDAD.

o




¢ QUIERES
COMPRAR
- BIEN Y SIN
“ERRORES 2 © \ ¢

SOLICITA TU PLAN DE COMPRA
PERSONALIZADO Y EMPIEZA A VIVIR CON
SEGURIDAD.

QUIERO MI PLAN
GRATIS



http://www.nexohogar.es/contacto
http://www.nexohogar.es/contacto

CHEGKLIST IMPRIMIBLE
PARA VISITAS

LO QUE NO PUEDES OLVIDAR AL VISITAR UNA VIVIENDA
1.ANTES DE LA VISITA

" JLLEVAR CINTA METRICA Y BLOC DE NOTAS
. |REVISAR LA ZONA (SERVICIOS, TRANSPORTE, RUIDOS)
. JCONFIRMAR PRECIO Y GASTOS MENSUALES APROXIMADOS

2.EXTERIORY EDIFICIO

| [ESTADO DE LA FACHADA
. ILIMPIEZAYY MANTENIMIENTO DE ZONAS COMUNES
" JACCESO, ASCENSOR, ACCESIBILIDAD

3.INTERIOR DE LA VIVIENDA

~ | |[ESTADO DE PAREDES, TECHOS Y SUELOS

. JORIENTACION Y LUZ NATURAL

' IESTADO DE PUERTAS Y VENTANAS (AISLAMIENTO)
JCOMPROBACION DE GRIFOS, CISTERNAS Y DESAGUES

_ INSTALACIONES ELECTRICAS VISIBLES (ENCHUFES, CUADRO)

4. PREGUNTAS CLAVE AL AGENTE O PROPIETARIO

" JANO DE CONSTRUCCION Y REFORMAS REALIZADAS
~ IMOTIVO DE LA VENTA

| GASTOS DE COMUNIDAD

" |SIHAY DERRAMAS PENDIENTES

" ICERTIFICADO ENERGETICO Y EFICIENCIA

5.DESPUES DE LA VISITA

" JCOMPARAR CON OTRAS OPCIONES
" JAPUNTAR SENSACIONES Y POSIBLES DUDAS
| IVALORAR PRECIO VS. ESTADO REAL BUILDING 360°

CONSULTORA INMOBILIARIA



| ¢QUE TIPO DE
GIIMPIH\D(IR ERES?

(IMPRIMIBLE)

NVERSIO J A FUTURO
ICA'Y CUMPLA MIS NECESIDADES

el

~ PREG UNTA 3:

e MAYORIA A: EL IMPULSIVO — NECESITAS METODO PARA NO PAGAR DE MAS.
» MAYORIA B: EL ESTRATEGA — TIENES BUEN OLFATO PERO CUIDADO CON ALARGAR DEMASIADO LA BUSQUEDA.

» MAYORIA C: EL ANALISTA —{EFi’ES PRUDENTE, PERO OJO CON QUE LA OPORTUNIDAD SE ESCAPE.

% BUILDING 360°

CORSULTORA INMOBILIARIA
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